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KEAHLIAN MENUJU
FREEDOM -

Seni & Rumus Profesional
Mengundang Prospek

J

Salam sukses luar biasa untuk Anda, para
member Kompak yang Hebat! Hari ini, kita
akan membuka rahasia terbesar dan terpenting
menuju takhta tertinggi: Star Crown Diamond,
Mari kita mulai perjalanan ini!
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Tanpa Kunci Ini, Pintu Kesuksesan e
Anda Tertutup Rapat i

e Realita Bisnis Kompak:
Mengundang prospek adalah Keahlian Pintu
Gerbang. Ini adalah nyawa bisnis Anda.
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Konsekuensi Logis:

Tanpa kemampuan mengajak orang melihat
penawaran, tidak akan ada masa depan atau
pertumbuhan jaringan.

Para member Kompak yang Hebat, saya
menyampaikan ini karena saya sangat peduli pada
impian Anda. Kuasai satu langkah ini sepenuh hati,
dan freedom sejati ada dalam genggaman Anda!
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Hentikan Cara Lama.
Jadilah Profesional Sejati.

SANG PEMBURU (X) PETANI & KONSULTAN ()

Mindset: Mendidik & memberi

Mindset: Merekrut secepat kilat. pemahaman peluang Kompak.

Tindakan: Agresif, mempromosikan Tindakan: Membangun hubungan,

tanpa henti, memikirkan diri sendiri. membimbing, memberi ruang.

Hasil Akhir: Membuat orang tidak Hasil Akhir: Prospek mengambil

nyaman dan berlari menjauh. keputusan sendiri dengan penuh
keyakinan.

Ego seorang pe 3"'r___""_b_(;;rruS-hanya akan menghancurkan relasi Anda. Kesabaran dan keahlian
seorang petani akan membangun kekayaan abadi di Kompak.
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2 Senjata Edukasi: Acara Fisik vs Peralatan
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L 4 Acara (Event) Peralatan (Tools)
=) .. Langkah Rekomendasi
A e Pertemuan tatap muka, . ; :
’ o ruma‘; TR » Video presentasi, CD, majalah,
) \\J ' ' brosur.

e Memberikan bukti nyata dukungan o\ MepzedlikasRRmnerei

{ tim & pergaulan sosial. g :
s e tengah kesibukan hidup
' \*  Tantangan: Sulit mengatur jadwal | mereka tanpa hambatan
ol kesibukan prospek. ~ wakiil
e ——

Gunakan Peralatan untuk membuka pikiran mereka, lalu
bawa mereka ke Acara untuk mengunci hati mereka! l J >
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4 Hukum Emosi Sebelum Anda Membuka Mulut

1. Lepaskan 2. Jadilah 3. Tularkan 4. Kukuhkan
Hasil Akhir Diri Sendiri Semangat Sikap (Posture)
Fokus 100% pada Jangan memakai Antusiasme itu Jadilah berani dan
edukasi, bukan pada topeng. Prospek menular! tangguh. Jangan
closing hari ini. merasa nyaman Tersenyumlah, pernah meminta
Memburu hasil dengan versi gunakan energi maaf atas peluang
instan hanya akan terbaik dari diri dan emosi positif bernilai tinggi yang
melahirkan Anda yang asli. saat berbicara. I Anda tawarkan!
kekecewaan. I
|

Kuasai emosi Anda sendiri terlebih dahulu, para member Kompak yang Hebat,
barulah Anda bisa memenangkan hati prospek Andal
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% 4\ PERINGATAN KERAS:

Rumus ini HANYA dirancang untuk Telepon atau Tatap Muka. ) N
TIDAK BOLEH digunakan melalui Pesan Teks, SMS, atau Email! SIAMOND -‘//'
Rumus Master 8 Tahap ———
8. Akhiri Panggilan
Mengundang Prospek

7. Jadwal Telepon

‘ . 6. Komitmen Waktu #2

5. Komitmen Waktu #1

4."Jika Saya...”

| - 3. Pendekatan Undangan ‘ N
v 2. Beri Pujian _ | '
: __1_-__Terburu-huru : _

- Hafalkan 8 anak tangga ini di luar kepala.
2 Ini adalah peta harta karun Anda menuju freedom!
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Tahap 1 & 2: Ciptakan Kesan & Buka Hatl Mereka

Tahap 1: - a Tahap 2:

Jadilah Terburu-buru Berikan Pujian Tulus

o
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Psikologi: Orang menghargai
mereka yang sibuk. Ini
mempersingkat waktu dan
membunuh perdebatan.

Psikologi: Orang jarang dipuji.
Pujian jujur meruntuhkan
tembok pertahanan dan
membuat mereka siap
mendengarkan.

Skrip: “Aku tidak punya banyak
waktu, tapi ada hal penting yang
harus kusampaikan..."

Langkah ini membuat Anda memegang kendali percakapan.
Prospek akan mendengarkan Anda dengan rasa hormat penuh.




BN & s |

Tahap 3: Strategi Undangan Berdasarkan Prospe

Pendekatan Langsung &

Untuk: Orang yang menghormati Anda atau sedang mencari peluang.
Tindakan: Menawarkan peluang Kompak secara langsung untuk MEREKA.
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Pendekatan Tidak Langsung <

Untuk: Prospek dengan ego tinggi atau lebih sukses dari Anda.
Tindakan: Meminta masukan atau panduan untuk menurunkan ego mereka.
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Pendekatan Super Tidak Langsung ‘<

Untuk: Memancing rasa ingin tahu pribadi.

Tindakan: Katakan ini bukan untuk mereka, tapi tanyakan apakah mereka
‘mengenal seseorang’ yang butuh pemasukan tambahan.
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Hukum Timbal Balik (Resiprositas): \ Kekuatan Posture:
Saya memberi sesuatu, Anda 7~ Menempatkan Anda sebagai
melakukan sesuatu. i' ~ pemegang kendali, bukan pengemis.

Jika Saya [Memberikan Video.

S

_@ Nilai Tinggi: Menyiratkan bahwa

J penawaran Anda sangat berharga

~ | sehingga Anda tidak terdengar putus asa.
A

Ini adalah frasa terkuat dalam bisnis kita! Kalimat ini akan
memisahkan seorang amatir dari seorang Star Crown Diamond!
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Tahap 5 & 6: Biarkan MEREKA yang Mengunci Waktu

Tahap 5: Komitmen Waktu #1 = :
Kunci Rahasia: JANGAN mendikte waktu! Biarkan mereka melihat jadwal

- mereka sendiri. Ini adalah janji MEREKA.
Tahap 6: Pastikan Komitmen =

* Tindakan: Jika mereka menjawab ‘Selasa malam’, kunci komitmen tersebut. }

Skrip: “Jadi, jika saya telepon Rabu pagi, Anda pasti sudah menontonnya,
kan?”

Tanyakan: “Menurut Anda kapan pastinya Anda bisa menontonnya?”

“Jangan pernah merebut kendali waktu dari mereka.
Saat mereka yang menetapkan jadwal, tingkat
kepatuhan mereka akan meroket!”
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Tahap 7 & 8: Selesailka
Kunci, dan Menghilang

Tahap 7: Jadwalkan Telepon S

Skrip: "Berapa nomor telepon Anda dan
kapan sebaiknya saya menelepon?”

Data Kesuksesan: Di titik ini, prospek telah
berkata ‘YA’ 4 kali. Keberhasilan Anda
melonjak dari 5% menjadi 80%!

5%

Tahap 8: Akhiri Percakapan A,

Tindakan: Ingat Tahap 1 (Terburu-buru)?
Selesaikan panggilan segeral

Skrip: "Bagus, kita ngobrol lagi nanti. Aku
harus pergi!"

Peringatan: Jangan biarkan janji batal
karena Anda terlalu banyak bicara.
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Ini Adalah Kerangka Dinamis, M‘W
Bukan Naskah Kaku -
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Jangan menjadi robot.
Pahami kerangka 8 tahap ini
hingga meresap ke alam bawah
sadar Anda. Lalu gunakan
dengan gaya, bahasa, dan
kepribadian Anda sendiri dalam

situasi apa pun.
&
; Praktikkan kerangka ini layaknya seorang Konsultan kelas dunia, L

dan bersiaplah melihat jaringan Kompak Anda tumbuh tanpa batas!
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Anda SEKARANG!

“Para member Kompak yang Hebat!
Semua ilmu ini tidak akan mengubah hidup Anda
tanpa PRAKTIK.

Saya memohon kepada Anda, demi impian
keluarga Anda, demi freedom yang sangat Anda
dambakan:

Praktikkan 8 langkah ini HARI INI JUGA!
Latih di depan kaca, latih bersama tim Anda.
Jadikan ini pijakan pertama Anda untuk merebut
tahta Star Crown Diamond!

Anda pasti bisa, dan Anda pasti sampai di sana!”

Keputusan Ada di Tangan
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