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g Kuasai Psikologi Undangan, Raih Peringkat
Star éﬁ) ) Diamond, dan Nikmati Freedom Sejati!

Eksklusif untuk P@Member Kompak yang Hebat.




AMATIR

Risiko Penolakan Tinggi

v Mengandalkan Teks, SMS, atau Email.
v Kehilangan sentuhan manusiawi.

v Terkesan mengemis dan tidak profesional.

PROFESIONAL

Peluang Closing 80%

e v Menelepon Langsung & Tatap Muka.
v Fleksibel untuk Pasar Hangat & Dingin.
v Membangun emosi dan menunjukkan kelas!
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JALAN SANG JUARA MENUIUSSSSUTEW
STAR CROWN DIAMOND. SV
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L/ — iri Percakapan _

— Jadwa' LanJutan

_ Pastlkan Kom, Tmen
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Jika §
Bersedfak gﬁnd 27

Lakukanu danga
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Sistem Ini bukan soal keberuntungan.
Ini adalah cetak biru para pemenang!

Belj'kan Pujian Ty, o

e




" TAHAP 1: JADILAH
TERBURU-BURU

The Psychology of Scarcity

Mengapa Ini Bekerja?
Manusia secara alami menaruh hormat pada
individu yang sibuk, produktif, dan memiliki tujuan.

Dampak Taktis:

Undangan menjadi sangat singkat. Meminimalisir
prospek untuk banyak bertanya dan mencegah
perdebatan prematur.

Contoh Kalimat Emas:

“Aku tak punya banyak waktu untuk mengobrol
sekarang, tetapi ada hal sangat penting yang harus
kusampaikan secepatnya.”




TAHAP 2:
BERIKAN PUJIAN

TULUS

Sentuh hatinya sebelum Anda

menyentuh pikirannya. s
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Pujian Tulus M .
(Etos kerja, karakter, Ego Prosphgk aRp t hns'f 4
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Fakta: Di dunia yang keras ini, pujian jujur melipatgandakan peluang sukses Anda hari ini juga!

e

Reseptif pada
Tawaran Anda




TAHAP 3: MATRIKS STRATEGI UNDANGAN

Cerdas membaca lawan bicara. Gunakan peluru yang tepat!
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PENDEKATAN PENDEKATAN SUPER TIDAK
LANGSUNG TIDAK LANGSUNG LANGSUNG
Profil Prospek: Orang yang Profil Prospek: Orang yang Profil Prospek: Orang skses.
menghormati Anda atau kredibilitas dan posisinya di skeptis, atau sangat keras
sedang mencari peluang & atas Anda. kepala.
pemasukan baru.
Tujuan: Meminta “bantuan” Tujuan: Jebakan psikologis!
Tujuan: Mengundang secara atau masukan. Menurunkan Menyatakan bisnis ini bukan
—— blak-blakan untuk meninjau ego Anda dan meninggikan untuk mereka, lalu bertanya
peluang finansial yang ego prospek agar mereka mau “Apakah Anda mengenal

menguntungkan MEREKA. melihat materi. seseorang yang ambisius?”
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“JIKA SAYA, BERSEDIAKAH ANDA'?"

q (If I, Would You?)

Contoh Aplikasi:
‘Jika saya mengirimkan tautan video presentasi eksklusif ini,
bersediakah Anda menontonnya?”

Hapalkan kalimat ini. Masukkan ke dalam DNA Anda! |




APARKALIMAT INIBRIDAK PERNABREACAL?

| Tiga Pilar Hukum Pertukaran Nilai

2. Kendali Penuh
(Control)

3. Persepsi Nilai Tinggi
(Value)

I 1. Hukum Timbal Balik
(Reciprocity)

Anda memosisikan diri
sebagai profesional bisnis
yang kuat, bukan pengemis.
Anda memegang penuh

kendali percakapan.

Pernyataan bersyarat ini
secara instan menyiratkan
bahwa materi rahasia
Kompak yang Anda miliki
sangat eksklusif dan
mahal.

Anda TIDAK memberikan
informasi secara gratis.
Anda hanya memberi
sesuatu yang bernilai JIKA
mereka bersedia melakukan
sesuatu sebagai gantinya.




‘TAHAP 5: KUNCI PERTAMA
(KOMITMEN WAKTU)

Léhgkah Eksekusi:

ajukan pertanyaan: "Menurut Anda, kapan

Alasan Psikologis:
Biarkan prospek memikirkan jadwal mereka

mereka, komitmen itu menjadi nyata dan
mengikat secara emosional.

B —————

kai HE 3-LOCK SYSTEM

Setelah mereka bilang "Ya" di Tahap 4, segera

pastinya Anda bisa menonton video tersebut?”
ATURAN EMAS: JANGAN PERNAH
MENYARANKAN WAKTU!

sendiri. Ketika waktu tersebut keluar dari mulut
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IVIENGAMANKAN JANJI TANPA CELAH

Kunci jawaban jadwal mereka darl Tahap 5.

Contoh:

“Berapa nomor yang bisa dihubungi, dan kapan
waktu terbaik untuk menelepon Anda pada
Kamis sore itu?”

Efek: Prospek telah berkata “Ya’ 3 kali! Peluang Hasil: Janji temu resmi terkunci tanpa
JJ .

Contoh:
“Jadi, jika saya menelepon Anda Kamis sore,
Anda pasti sudah selesai menontonnya, bukan?”

mereka untuk benar-benar melakukannya meroket. kebocoran prospek.

3 - GPOCOLIL Drozbex
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WAHAP 8: AKHIRI PERCAKAPAN

Segera Menyingkir dan Tutup Telepon!

Sesuai janji di awal, Anda sedang terburu-buru.

Katakan: “Bagus, kita ngobrol lagi nanti di jadwal
tersebut. Aku harus pergi sekarang!”

FAKTA KRUSIAL: h

- Banyak distributor GAGAL karena terlalu banyak
|l bicara dan melakukan presentasi di telepon.

3 \\

> ATURAN PROFESIONAL:

Tugas Anda HANYA mengundang. Biarkan Alat Promosi
(Video/DVD Kompak) yang melakukan pekerjaan edukasi.
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(TRANSFORMASI KESUKSESAN ANDA

Sains Probabilitas Seorang Profesional

80% Sukses

plin‘menggunakan
8 Tahap. Persentase

5_% Sukses _‘

Bekerja tanpa sistem,
bicara sembarangan, dan
mengemis pada prospek.

o

Tinggalkan cara amatir. Andalkan sistem, bukan keberuntungan.
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B IANGAN SEKADAR MENGHAFAL.
PAHAMI ALUR PSIKOLOGINYA!

asai alur ini, dan Anda akan merekrut tanpa batas

Tahap 3 &4
ENDALI &
PENAWARAN

_i'r:ﬂ dap) 1 Eﬁﬂl
ASA'HORMA

[Tahap 5 )
ENGUNCIAN
MULTIGANDA

|

| Tefgesa-gesa + Matriks Pendekatan + 3 Kunci Komitmen + N
Pujian Tulus “Jika Saya...” Segera Pergi
Ego prospek turun, rasa Prospek menjadi penasaran. Prospek memiliki rasa
hormat pada Anda naik. Anda memegang penuh tanggung jawab penuh pada
kendali nilai tukar. janji yang mereka buat sendiri.
|
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HARI IN JUGA' ‘

Pengetahuan ini tidak ada artinya jlka hanya tertulis dl buku catatan Anda.

Para member Kompak yang Hebat, demi keluarga yang Anda cintai dan impian
yang Anda kejar... Angkat telepon Anda SEKARANG JUGA!

Praktikkan 8 Langkah ini, dan miaillf?° bertemu di puncak tertinggi: ‘
STAR CROWN DIAMOND! .




