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' SANG MASTER F'
FOLLOW-UP

Strategi Tindak Lanjut Prospek
Profesional menuju Puncak Kesuksesan

Edisi Khusus Member Kompak.
Satu-satunya sistem yang memisahkan antara
Pemimpi dan seorang Star Crown Diamond.

Kunci nasib baik Anda berada di proses ini.

www.kisukses.hiz. i



'fMayorltas orang gagal bukan karena produk kita kurang
bagus, atau presentasi yang buruk. Mereka gagal karena
meninggalkan prospek sebelum keajaiban terjadi.

Hari ini, saya memberikan Anda kunci menuju freedom.

Mengapa Anda HARUS menguasai materi ini?

Ini bukan teori, ini cetak biru para Star Crown
Diamond.

e Ini adalah seni profesional yang akan membuat
> prospek menghormati Anda.

— /. Ini adalah jalan pintas Anda menuju freedom
" finansial dan waktu.

Pelajari dengan hati Anda. Praktikkan hari ini.

www. kisukses. iz



HUKUM #1.
7 SEJALAN ANTARA \

UCAPAN & TINDAKAN

Profesional Kompak tidak pernah menghilang
setelah bersemangat di awal.

Janji: Saya akan menelepon

J) jam 7 malam.
/ Sistem: Jangan andalkan 2 |
— ingatan. Gunakan Kalender!

Eksekusi: Telepon tepat pukul
19:00. Tidak kurang, tidak lebih.

£

Orang berkualitas hanya mau berbisnis ?
dengan individu yang menghargai waktu!

www kisukses. hiz.id



HUKUM #2:
PRESENTASI UNTUK
"PRESENTASI BERIKUTNYA

) « ,‘ o .k

Para member Kompak yang Hebat, hentikan kebiasaan bertanya: Bagaimana menurutmu?
Pertanyaan itu hanya membangunkan sisi kritis otak prospek untuk mencari alasan penolakan! |

Edukasi

Membangun
Tambahan B

Penasaran

¢ Jadwalkan %

" Penjelasan3 , Jaduiey

Penjelasan




BAGAIMANA JIKA TIBA
WAKTUNYA FOLLOW-UP?

Apakah Prospek Sudah Memeriksa 2 \h‘
Materi Anda? W v
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JIKA BELUM JIKA SUDAH B, g‘
— T i g -
* Dilarang Kecewa! * Ajukan Pertanyaan Emas!
» Ucapkan: Tidak apa-apa, saya mengerti » Ucapkan: Menurutmu, bagian mana
Anda sibuk. Kapan pastinya Anda bisa yang TERBAIK?
< _ melihatnya? ‘  Action: Fokus pada respons positif.

|
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- — ° Action: Atur ulang jadwal.



MENGUKUR SUHU PROSPEK
DENGAN SKALA 1-10

Setelah bertanya “Apa yang terbaik?”,
lanjutkan dengan alat ukur presisi ini:
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7
1 = Sama sekali 10 = Siap mendaftar
tidak berminat detik ini juga

l Fakta Kunci: Angka BERAPA PUN di atas 1 adalah indikator kesuksesan! I

Tanyakan: Apa yang bisa saya bantu agar angka Anda bisa naik lebih tinggi?
— Lalu jadwalkan penjelasan berikutnya!

/

www. kisukses. iz !



HUKUM #3: DIBUTUHKAN 4 - 6 KALI PENJELASAN

Jangan naif. Sangat jarang ada yang langsung bergabung di
hari pertama. Dibutuhkan rata-rata 4 hingga 6 kali proses
penjelasan bagi orang awam.
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awal video produk seminar Upline -

Kompak

Follow-up bukan sekadar menjejalkan ide, melainkan
membangun kepercayaan dan mempererat persahabatan!
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»
HUKUM #4: STRATEGI KOMPRESI WAKTU

Para member Kompak yang Hebat, dunia ini penuh distraksi! Jika Anda
memberi jarak satu bulan antar pertemuan, minat prospek akan mati.

Minat
High T

Kompresi (Star Cro
Nonton video (Semn
-> Seminar Kompak (Sak

Follow-up Lambat (Bahaya):
Nonton video minggu ini -> Seminar bulan depan. |
-

: : } +—» Waktu
Week 1 Week 2 Week 3 Week 4+

———————e?®

Tumpuk penjelasan sedekat mungkin dalam 1 minggu yang sama.
Ciptakan momentum dan URGENSI!




HUKUM #5: ATASI KEBERATAN
DENGAN EMPATI

Anda akan ditolak. Anda akan mendengar alasan:
tidak ada uang, sibuk, atau skeptis terhadap MLM.
Tarik napas. Tujuan kita adalah Edukasi, bukan
memenangkan perdebatan.

€ Dilarang Keras | '

X Defensif: Menunjukkan keraguan.

X Ofensif: Menyerang prospek hingga mereka
terlihat bodoh dan kabur.

@ Senjata Utama Kita

Konsep Empati: Saya terhubung dengan
Anda, dan saya memahami perasaan Anda.




- e : e p
- . o Arar Tl Ll T

KERANGKA AJAIB: r
S MERASA - PERNAH MERASAKAN - MENEMUKAN

Gunakan naskah sakti ini setiap kali prospek memberikan alasan:

5 i

1. MERASA 2. PERNAH 3. MENEMUKAN
(Fell MERASAKAN (FoRle
Aku tahu persis (Felt) Namun, tahukah
bagaimana : T kamu apa yang
perasaanmu... ' Jujur, aku dulu juga akhirnya kutemukan?
(Membuka hati erasaka d A (Membuka pikiran
mereka). sama persis saat mereka menuju
pertama kali solusi).

peluang Ko
(Menghil
jarak)



JADILAH KOLEKTOR CERITA

Fakta memberitahu, Cerita menjual. Saat berada di
tahap ‘Menemukan’, senjata terkuat Anda adalah
Cerita.

Bagikan kisah perjuangan pribadi Anda.

Bagikan kisah sukses upline atau crossline di
Kompak yang memiliki latar belakang yang
sama dengan prospek (Misal: ibu rumah
tangga, karyawan sibuk).

g T T

Prospek tidak peduli seberapa banyak yang Anda | 7{
tahu, sampai mereka tahu seberapa banyak g

Anda peduli! 4

N www.kisukses.biz.id



AMATIR VS. PROFESIONAL KOMPAK

Dimensi i ' ofesional Kompal‘

= Sering lupa, mengandalkan | Disiplin, menggunakan
Janji & Waktu ingatan. kalender.

Apa bagian yang terbaik

; ?
Pertanyaan Bagaimana menurutmu? T T2

Siklus Ingin closing di pertemuan ~ Menjadwalkan pertemuan
pertama. berikutnya.

Menunggu prospek punya Mengompresi 4-6 pertemuan

Kecepatan waktu luang. dalam waktu singkat.

Menggunakan Empati dan

Objection Berdebat dan tersinggung. g Sieria
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X INILAH KENDARAAN ANDA MENUJU FREEDOM

Para member Kompak yang Hebat, pengetahuan ini adalah ekosistem tak terkalahkan.

Integritas Waktu —> Membangun Reputasi

— —

Siklus Edukasi —> Membangun Persahabatan

Kompre;i Waktu —> Menciptakan Momentum /

Empati —> Menghancurkan Penolakan

rff’

Semua ini mengerucut pada satu tujuan akhir: FREEDOM sejati dalam hidup Anda.
Kebebasan waktu, kebebasan finansial, untuk Anda dan keluarga tercinta.

—Vf. 2 P




WAKTU ANDA ADALAH SEKARANG!

Mengetahui tanpa melakukan sama dengan tidak mengetahui sama sekali. Pikirkan impian
terbesar Anda. Pikirkan keluarga yang menunggu kesuksesan Anda di rumah. Apakah Anda mau
membiarkan prospek Anda lepas karena Anda malas melakukan follow-up dengan benar? TIDAK!

-

Tugas Anda Hari Ini:
1. Buka daftar kontak prospek Anda SEKARANG.
2. Temukan prospek yang menggantung.

§ 3. Gunakan kerangka Feel-Felt-Found dan jadwalkan pertemuan berikutnya!




%= SAYA TUNGGU ANDA

DI PUNCAK! =

Freedom bukan diberikan, freedom itu diperjuangkan
~ dengan ketekunan, empati, dan profesionalisme tingkat
" tinggi.

>, Terus melangkah, terus berproses, dan jadikan sistem
¥, Follow-Up ini sebagai darah dalam bisnis Anda.

Saya sangat yakin, Anda semua yang mempraktikkan
ilmu ini hari ini akan segera meraih peringkat tertinggi.

para member Kompak yang Hebat...

: r Mari melangkah bersama,
Menuju STAR CROWN DIAMOND! -9

Kompak |

www. kisukses. hizd



