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GoPro5AAA: Memandu
Prospek Menuju
Keputusan Final

L

Rahasia Teruji M ingkat Star
Crown Diamond 1te freedom!
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Keputusan Tidak Terjadi Begitu Saja.
Anda yang Memandu! l |

f Jangan Bersikap Pasif

Menunggu prospek meminta formulir pendaftaran adalah
' kesalahan terbesar.

H - — T
Tugas Mulia Anda
Membantu mereka mengambil keputusan adalah
tanggung jawab Anda sebagai calon Star Crown Diamond.
L’""‘_"’ - M & O
Hasil Alami
Penutupan bukanlah paksaan, melainkan hasil alami dari
tindak lanjut profesional yang dilakukan dengan penuh i3
antusiasme. B

Para member Kompak yang Hebat, demi freedom Anda, ambil kendali sekarang!
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Evolusi Mindset: Tinggalkan Cara Lama,
Jadilah Profesional Kompak

Mentalitas Amatir Mentalitas Profesional Kompak
(Menakutkan Prospek) (Menarik Prospek)
w SN -’,—_‘:‘it_ -
Tidak Terikat pada Hasil (Tidak
Terlalu berharap, putus asa, & 'menggaet’ Emosional): Niat tulus membantu dan
i mendidik.

Percaya Diri & Tangguh: Yakin peluang
Kompak membawa dampak positif!

Ragu-ragu & memohon

Menjadi Konsultan: Pendengar yang baik,

Banyak bicara agar terlihat menarik fokus pada masalah prospek
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Senjata Emosional Terkuat
Anda: “Kan Ada AKU!”

Prospek sering kali takut gagal sendirian.
Hancurkan ketakutan mereka! Berikan

kenyamanan luar biasa dengan mempromosikan
diri Anda sebagai mitra sejati mereka.

Anda tidak akan berjuang sendirian.

Kita akan belajar dan bekerja sama
menuju puncak Star Crown Diamond.
Kan ada AKU!

Ini bukan sekadar janji, ini adalah komitmen

hati Anda demi kesuksesan mereka menuju
freedom!
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Profesional Selalu Bersiap!

Para member Kompak yang Hebat, jangan biarkan momentum
luar biasa hilang hanya karena Anda tidak siap secara teknis!

0 Aplikasi pendaftaran Kompak siap sedia

O Materi presentasi & produk lengkap

0 Semua kebutuhan administrasi di tangan

mpil siap 100% adalah bukti nyata bahwa Anda



Seni Bertanya: Arahkan Pikiran
Mereka ke Arah Positif
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j Hindari Pertanyaan Buntu: Gunakan Pertanyaan Emas:

“Bagaimana menurut % | “Mana halyang paling
Anda?” "' Anda suka dari yang

(Ini mengundang kritik, keraguan, barusan Anda lihat?”
dan mematikan momentum!)

Jawaban dari pertanyaan emas ini nyaris selalu positif. .
Ini memberikan Anda petunjuk mutlak tentang minat utama merekal!
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| Ukur Suhu Ketertarikan
Mereka Secara Presisi

Setelah tahu apa yang mereka suka, ukur kesiapan
mereka. Jangan menebak-nebak!

“Dari skala 1 sampai 10,
dengan 1 berarti tak
berminat sedikit pun dan
10 berarti Anda siap
memulai sekarang juga,
Anda ada di level mana?"




Skala 1-4 | Skala 5-10

Status: Butuh Edukasi Ekstra. ' Status: Condong & Siap Memulai.

Tindakan Profesional:

Tindakan Profesional: Jangan
Momentum telah tiba! %
5

memaksa! Segera arahkan dan |
jadwalkan mereka untuk -
penjabaran berikutnya.
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Langsung lanjutkan ke Empat
Pertanyaan Penutup.
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4 Pertanyaan Penutup:
Langkah 1 (Target Penghasilan)

- - “Kira-kira berapa yang

w __wm perlu Anda hasilkan
L setiap bulannya untuk
menjadikan ini sepadan
dengan waktu Anda?”

Trainer Advice: Para member Kompak yang Hebat,
(ﬁ 2 JANGAN PERNAH mendiktekan angka! Biarkan prospek
) menggali impian terdalam mereka. Biarkan mereka
menyebutkan angka freedom mereka sendiri!
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4 Pertanyaan Penutup:
Langkah 2 (Investasi Waktu)

“Kira-kira dalam
seminggu, berapa jam
yang akan Anda luangkan
untuk mengembangkan
penghasilan sebesar itu?”

e D
Trainer Advice: Pertanyaan brilian ini memaksa prospek
. O) memeriksa jadwal mereka secara mental. Ini |
menciptakan komitmen waktu yang realistis langsung

dari mulut mereka sendiri!
;— - 4
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4 Pertanyaan Penutup:
Langkah 3 (Ketekunan Jangka
Panjang)
“Berapa bulan Anda
akan menaati jam kerja
Anda agar dapat
mengembangkan

penghasilan sebesar itu?”

pr— N
, Trainer Advice: Bisnis Kompak butuh daya juang!
- Pertanyaan ini mengukur komitmen mental prospek.
Jika mereka sungguh menginginkan freedom, mereka

harus siap konsisten! |
_ns = -4




4 Pertanyaan Penutup:
Langkah 4 (Kunci Keputusan
Final)

“Jika saya dapat memberi tahu
Anda cara mengembangkan
penghasilan [Jawaban #1] setiap
bulannya, meluangkan waktu
[Jawaban #2] jam dalam seminggu
selama [Jawaban #3] bulan,
APA ANDA SUDAH SIAP?”

l Trainer Advice: BOOM! Ini adalah daya persuasi tertinggi!
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Ketika mereka menjawab ‘Ya', tunjukkan sistem
kompensasi Kompak dan rancang strateginya. Anda

baru saja mencetak calon pemimpin baru!




' Sang Konsultan: Mengelola
Ekspektasi Tak Masuk Akal
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The Professional Solution: E

Sampaikan permintaan maaf secara elegan
dan jelaskan bahwa harapan mereka tidak
seimbang dengan waktu yang disiapkan.

\

Prospek meminta Rp 100 Juta/bulan
hanya dengan kerja 2 jam seminggu!

“Jika Anda bersedia mengubah ekspektasi waktu Lé
atau penghasilan agar lebih masuk akal, barulah
kita bisa merancang strateginya.”
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Kejujuran membangun keperca
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1. Sikap

Tidak
Emosional
& Bermitra
(“"Kan Ada
AKU")

Positif || 3-Ukur
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Tunjukkan
Kompensasi
& Rancang
Strategi

Skala 4 Eksekusi 4
Kesiapan & Pertanyaan
1-10 g Penutup

Tanya “Apa

yang paling
disuka?”
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Sistem ini sempurna untuk diduplikasi!
Ajarkan ke seluruh jaringan Anda dan saksikan ledakan pertumbuhan tim Anda!
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Adalal ANG!

Para member Kompak yang Hebat! Pengetahuan ini tidak
akan mengubah nasib Anda jika hanya berhenti di kepala.
Demi keluarga yang Anda cintai, demi freedom yang sangat
Anda dambakan, dan demi kebaikan Anda sendiri...

PRAKTEKKAN ILMU INI

SEKARANG JUGA!

Jadikan hari ini langkah awal Anda berlari tak terhentikan
menuju puncak tertinggi: STAR CROWN DIAMOND!

ANDA PASTI BISA!
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