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SENI BERTANYA
PROFESIONAL: KUNCI
MENUJU FREEDOM

Kuasai GoPro5DDD & Jadilah
Star Crown Diamond Kompak!
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Selamat datang, para member Kompak yang Hebat!
Hari ini, kita akan meretas jalan tercepat menuju
impian Anda. Siapkan hati dan pikiran Anda!
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Berhenti Berusaha
Tampil Menarik.
Mulailah TERTARIK.

GAYA AMATIR:
Berusaha Tampil

Menarik Konsultan terbaik di dunia

TIDAK PERNAH memberikan

solusi sebelum mereka

bertanya dan memahami
. masalah kliennya.
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Para member Kompak yang Hebat, ubah cara Anda hari ini: Jadilah Pendengar Saksama!




DNA Seorang Bintang Kompak

.

GAYA AMATIR PRO KOMPAK

)< Fokus bicara searah Fokus mengajukan

' pertanyaan _;
x Ingin terlihat Menjadi pendengar
memukau ' saksama

x Langsung jualan Bertindak sebagai
solusi ¥ Konsultan Solusi

Hasil: Penolakan & Frustrasi

Tinggalkan cara lama! Profesional memandu dengan
pertanyaan elegan, bukan dengan tekanan.




JANGAN PERNAH TANYAKAN INI:
Bagaimana menurut Anda?

Anda bertanya: “Bagaimana menurut Anda?”
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Memicu Pikiran Kritis Prospek
J
Prospek Mulai Mencari Kelemahan ‘- "
J [ -
[ OPINI NEGATIF (Jalan Buntu!) ] :
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Para member Kompak yang Hebat, pertanyaan buntu ini adalah racun \ -

agi momentum Anda. Hapus dari kosakata Anda sekarang juga!




Kunci Otak Prospek ke Arah Positif

Biasakan prospek merespons dengan afirmasi.
Gunakan kalimat sakti ini setelah presentasi:

“Bisakah Anda melihatnya |
sebagai peluang besar |
- besar untuk Anda?”
“Lumayan menarik,
bukan?”

“Apa bagi Anda itu
masuk akal?”

Arahkan pikiran mereka! Buat mereka menyadari
sendiri betapa luar biasanya peluang di Kompak ini!"



THE GOLDEN QUESTION

Mana hal yang
PALING ANDA SUKA
p dari yang barusan Andadl

g % @ ' ¢

Nyaris 100% menghasilkan
jawaban positif. ‘

mpak yang Hebat, hafalkan kalimat ini di luar kepala"

Ini adalah tiket ekspres Anda menuju Star Crown Diamond.

Memberikan petunjuk | Menghilangkan energi
minat utama pros negatif seketika.




| |

Termometer Kesiapan Prospek

£ £ Dari skala 1 sampai 10... 1 berarti tak berminat sedikit pun, \
dan 10 berarti Anda siap untuk memulai SEKARANG JUGA
Anda ada di level mana? ‘

1 2 3 4 ) 6 7
Dingin Hangat Panas
Butuh edukasi & Mulai tertarik, butuh Siap Closing
pemahaman ekstra. sedikit dorongan. & Beraksi!

Biarkan prospek memosisikan diri mereka sendiri. Anda memegang kendali penuh layaknya seorang Master!




Kompas Tindakan Pro Kompak
Q;\

oy Apa Jawaban
‘ | Angka Prospek?
|

o |

JIKA Skala Rendah/Ragu (1-7)
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Action: LAMPU HIJAU!
Masuk ke Zona Closing.

Fokus: Kunci komitmen.

Action: JANGAN MEMAKSA.
Pandu ke sesi penjabaran berikutnya.

/ Fokus: Beri pemahaman.

Para member Kompak yang Hebat, angka mereka adalah kompas Aﬁda.
Seorang calon Star Crown Diamond menggunakan data, bukan emosi!




Gerbang Komitmen:
4 Pertanyaan Penutup

Jangan merusak momen dengan mendikte.
Biarkan MEREKA yang membangun komitmennya.

Target Investasi ) Konsistensi #
Finansial Waktu | (Bulan)
(Uang) (Jam)



Langkah 1 & 2: Ekstraksi Data Impian

Langkah 1: Berapa target penghasilan bulanan yang menurut
The Income Anda sepadan dengan waktu Anda di Kompak?

Insight: Biarkan MEREKA yang menyebut angka.
Anda hanya mencatat.

Langkah 2: Berapa jam per minggu yang
The Time Andainvestasikan untuk mencapai
. penghasilan tersebut?

Insight: Menciptakan realisme komitmen waktu dari mulut mereka sendiri.
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Langkah 3 & 4: The Master Close!

Langkah 3: Konsistensi

Berapa bulan Anda bersedia konsisten
dengan jam kerja tersebut?
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Langkah 4.
“Jika saya dapat memberi tahu Anda cara
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Keajaiban Psikologi Di Ballk 4 Pertanyaan
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Tanpa Keputusasaan Anti-Penolakan Permintaan Terbalik
Anda tidak perlu Prospek menyetujui Merekalah yang akan U
mengemis. Anda parameter yang MEREKA dengan antusias

terlihat mahal, elegan, buat sendiri. Tidak ada meminta Anda untuk
dan sangat celah untuk berkata mengajari caranya!
profesional. tidak.
¥ ” "’

Inilah postur sejati seorang Star Crown Diamond.
Anda bukan sales, Anda adalah pemberi jalan menuju FREEDOM!
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The Kompak Mastery Blueprint

Step 1: Mindset

Jadilah Konsultan Pendengar

Step 2: Golden Question
Apa yang paling disuka?

Step 3: Termometer Suhu
Ukur skala 1-10

Step 4: 4 Pertanyaan Penutup

Uang -> Waktu -> Konsistensi -> Master Close

Simpan ini.
Jadikan
di setiap presentasi!




FRE\KTEKKAN SEKARANG JUGA!

Para member Kompak yang Hebat,
pengetahuan tanpa tindakan hanyalah ilusi.

Anda sudah memegang kuncinya. Demi impian
impian Anda, demi kebahagiaan keluarga Anda,
demi FREEDOM yang Anda dambakan...

Turun ke lapangan hari ini. Temui prospek Anda.
Ajukan pertanyaan yang tepat dan raih kemenangan!

ROWN DIAMOND! KOMPAK!

KITA BERTEMU DI PUNCAK §



