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7 Kunci Rahasia
Menuju Puncak
Star Crown Diamond

Panduan Mutlak Membangun
Kerajaan Bisnis Kompak dan
Meraih freedom Sejati

i
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“Selamat datang, para member Kompak yang Hebat!
Hari ini bukan sekadar training biasa. Hari ini adalah titik balik kehidupupan Anda.
Buka hati Anda, karena apa yang akan kita pelajari adalah tiket Anda menuju freedom!
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Jangan Pertaruhkan Impian Anda Pada Keberuntungan!

4 n
3 : Mentalitas
Mentalitas Amatir Brofasional
!

« Strategi: « Strategi: Menguasai 7
Mengandalkan nasib keahlian dasar yang
dan posisi awal. bisa dipelajari.

» Tindakan:  Tindakan:

Bekerja asal-asalan, Membangun kerajaan
tebak-tebakan. bisnis secara masif &
terstruktur.

» Daftar Nama: Takut » Daftar Nama: ) u
kehabisan daftar 100 Membangun Daftar _—
nama awal. Calon Aktif tanpa batas.

2 M|
. Para member Kompak yang Hebat, kesuksesan bukanlah tebakan! |
Jika Anda sungguh-sungguh menyayangi keluarga Anda dan menginginkan free b

tinggalkan cara amatir sekarang juga. Mari melangkah menjadi Profesional!
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Mesin Sukses Bisnhis Kompak Anda

Mencari Prospek Mengundang
(Tambang Emas) (Gerbang Utama)

\ Presentasi
A\ (Kekuatan Duplikasi)

Follow-Up
. (Tindak Lanjut)

Mengundang
(Gerbang Utama)

' Memulai Benar
(Lepas Landas)

7PromosiAcara WV W &V 5 Closing .
7 (Pengganda Kekayaan) -_— (Konsultan Kehidupan) <
" |

A3

“Tujuh keahlian ini adalah detak jantung bisnis !nldl' a. 4
Kuasai ketujuhnya, dan peringkat Star Crown Diamond bukan lagi mimpi,
melainkan kepastian. Mari kita bedah satu per satu!”
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Keahlian #1: Tambang Emas Tanpa Batas (Mencari Prospek)

Kosongkan Pikiran: Tulis SEMUA nama tanpa
1 prasangka. Jangan pedulikan apakah mereka
positif, negatif, atau mustahil bergabung.

2 Lapis Kedua: Analisis jaringan pertemanan mereka.
Siapa yang mereka kenal? Tambahkan ke daftar!

+2 Nama/Hari: Jangan pernah berhenti. Targetkan
3 penambahan minimal 2 nama baru setiap hari
sebagai kebiasaan bernapas.

Jaringan Sengaja: Keluar rumah! Bergabunglah
4 dengan klub atau komunitas. Jadilah magnet sosial

1 yang menyenangkan.
-

na adalah nyawa bisnis Anda. Jangan takut kehabisan nama!
1ember Kompak yang Hebat, seorang Pro secara sadar
memperluas pergaulan.”
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BUKAN PEMBURU JADILAH PETANI
(Amatir) (Profesional)

fernafsu mengejar target hingga u Menabur benih, membangun kepercayaan,
membuat prospek lari ketakutan dan berfokus murni pada edukasi.
- demi sebuah closing instan. A Anda adalah pemberi solusi.

' Tujuan Utama: Mengundang mereka menghadln acara atau meninjau alat promog;@u,‘
gl P 4 S . =

””Sehebat apa pun bisnis Kompa..,_ '- - _nda tidak bisa mengundang,
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Formula 8 Tahap Undangan Tak Terbantahkan

T .4

1. Terburu-buru: Tingkatkan nilai waktu Anda.

2_ Pujian Tulus: Buka pintu hati mereka.

5. Undangan Spesifik: Langsung atau tak langsung.
. 4 Senjata Psikologis: “Jika saya...

* bersediakah Anda..."
S - . T

‘..& \ 5 Konfirmasi 1 (Waktu): Kapan pastinya
b

’ ® bisa melihatnya? .
h - - 0
| 6 Konfirmasi 2 (Validasi): Ulangi |
* komitmen.
 —
Hafalkan formula ini! 7 Konfirmasi 3 (Jadwal):

* Tetapkan jadwal follow-up.

Kalimat “Jika saya... bersediakah Anda...” adalah 0
[ o

kalimat ajaib yang membuat Anda memegang - ) .
kendali tanpa terlihat memohon!” 8. ?a'g:rr'az:%f:;;::a”nﬁ PeRicaraan.

t*" T T
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Keahlian #3: Kekuatan Duplikasi (Presentasi)

Aturan Emas: Di bisnis jaringan, bukan soal apa yang
berhasil, melainkan apa yang bisa di-DUPLIKASI.

Jalur Amatir Jalur Profesional L o
»
Menjadi “Pakar Serba Tahu” Salurkan Gairah -
A ! = ¢
Menjawab semua fakta teknis Gunakan Alat Promosi
(Biar sistem Kompak yang bicara)
< !
. OSpek berpikir: Ceritakan Kisah Pribadi
Saya tidak sepintar dia, saya »L
tidak bisa melakukan ini."

(Gagal Duplikasi) Duplikasi Masif!

“Anda tidak perlu pintar bicara untuk sukses! Cukup ceritakan
kisah Anda dari hati, lalu biarkan alat promosi yang bekerja.
Gairah Anda lebih menular daripada fakta yang membosankan!”

r————
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Jangan berhenti di penolakan pertamal! Keajaiban dan kekayaan menanti di pertemuan
keempat hingga keenam. Terus nyalakan api antusiasme mereka!

Keahlian #4: Nasib Baik Ada Pada Follow-Up

/

Satu Tujuan: Satu-satunya alasan Anda
melakukan sebuah penjelasan adalah untuk
menyiapkan penjelasan berikutnya.

—

Realitas Angka: Dibutuhkan rata-rata 4
hingga 6 paparan sebelum prospek siap
bergabung. Jangan menyerah di
pertemuan pertamal Rapatkan jadwal.

- :

Pertanyaan Kunci: Jangan pernah bertanya
"Bagaimana menurut Anda?". Tanyakan:
“Bagian mana yang paling Anda sukai?"
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Ubah Penolakan Menjadi Pencerahan
£ ' e g

Aturan Utama: Jangan pernah berdebat.
Peluk ketakutan mereka dengan empati murni.

Y | &

Mantra Profesional (Feel, Felt, Found): B
“Saya tahu persis bagaimana perasaan f%

Anda. Awalnya saya juga merasakan %ﬁ”
hal yang sama. Namun, inilah yang saya T
temukan di Kompak..."

Para member Kompak yang Hebat saat prospek ragu, jangan lawan keras dengan keras' .

TR ¢




Keahlian #5: Menjadi
Konsultan Kehidupan (Closing)

1. Harapan Finansial 2. Komitmen Waktu
Berapa angka penghasilan Berapa jam per minggu
bulanan yang Anda harapkan yang bisa Anda luangkan
agar bisnis ini sepadan? secara realistis?
=
3. Durasi Disiplin 4. Frasa Pengunci
Berapa bulan komitmen "Jika saya dapat menunjukkan
Anda bersedia bekerja caranya agar Anda mencapai
disiplin? penghasilan [Jawaban 1], dengan

waktu [Jawaban 2] jam seminggu,
selama [Jawaban 3] bulan... Apakah
Anda siap memulai SEKARANG?" |

Jangan bertingkah layaknya pengemis emosional. 4 i8gan bagai konsultan yang
ng dari dalam hati merekal
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Keahlian #6: Lepas Landas Menuju Komitmen
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Wawancara Strategi
Validasi & puji keputusan
mereka. Atur ekspektasi:
Anda adalah mentor, tetapi
kesuksesan mutlak di tangan
mereka.

Hasil Akhir

Mengubah mentalitas ragu
melewati batas menjadi
komitmen baja jangka panjang.

Target Kemenangan Cepat

Bantu mereka secepatnya
mendapatkan pelanggan -
perdana, rekrutan pertama, atau

cek komisi pertama.

Trainer Quote: “Tugas Anda baru dimulai saat mereka bergabung! Bantu mereka pecah telur secepat
mungkin. Rasa kemenangan pertama itu akan mengikat hati mereka pada Kompak selamanya.”




Keahlian #7: Promotor Sejati
Pengganda Kekayaan

| |

Bukan Pembaca
Pertemuan = Uang! Pengumuman Nilai Saham Anda

Anggap kehadiran tim Anda
sebagai nilai saham bisnis Anda.
Lipat gandakan pesertanya
dari acara ke acara!

Acara besar adalah tempat Amatir pasrah pada alasan
sakral yang mengisi ulang (tidak ada waktu/uang).

motivasi dan memberikan Profesional merobohohkan
pembuktian sosial mutlak. tembok rintangan tersebut!

'l S

Trainer Quote: “Para member Kompak yang Hebat! Jangan biarkan satupun tim Anda absen. Jadilah
promotor yang membakar emosi mereka. Di pertemuanlah keyakinan baja dibentuk!”



Eksekusi Menyeluruh
= freedom

Menguasai satu keahlian hanya
membuat Anda bertahan.

o S r Menguasai KETUJUH keahlian secara
berkesinambungan menciptakan efek
~wr bola salju yang tak terbendung.
Siklus Tak Terputus:
/ b N
/ g \ Prospek - Diundang -> Presentasi
4 £ | \ - Follow-up - Closing -> Mulai Benar
’ | == . —> Masuk Acara = (Kembali ke Prospek)
e — W
e T |
w24 B \
B — . | .
Trainer Quote:

“’Lihatlah tangga ini. Ini bukan sekadar teori, ini adalah peta jalan hidup Anda
menuju freedom. Semuanya saling mengunci, saling memperbesar kekuatan Anda!”




Waktunya Bertindak. SEKARANG!

Praktikkan 7 Keahlian Ini Hari Ini Juga.

Kerajaan Bisnis Kompak Anda Dimulai dari Langkah
Pertama Anda Keluar dari Ruangan Ini.

\ Puncak Star Crown Diamond Menanti Anda!
TN | o
“Para member Kompak yang Hebat! llmu tanpa tindakan adalah omong kosong. Demi keluarga

Anda, demi impian terbesar Anda, dan demi freedom yang sudah menanti... Praktekkan ilmu
ini SEKARANG JUGA! Sampai jumpa di puncak kejayaan Star Crown Diamond!”

- -



