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Kebiasaan 2 Versi B




Kebiasaan 2
Kebiasaan 2 Mitra

Bisnis Aktif

Dari sekadar penonton, menjadi
pemain utama. Ini adalah rahasia bisnis
vang teratur dan solid.




-

BESAR VS. SOLID ~©

Di Mana Posisi Bisnis Anda?

BISNIS BESAR BISNIS 1D
(Kebiasaan 3-8) (Kebias 2)

e Omzet & e Sikap &
Network Mentalitas

Ta'npa fondasi Kebiasaan 2 (Pelaku Aktif), bisnis yang besar hanyalah
raksasa berkaki lempung. Mudah runtuh saat badai datang.



Identitas Anda Menentukan Saldo Anda

Mentalitas Pengunjung

X Datang terlambat
XK Duduk di belakang
X Main HP / Gadget

XK Ingin cepat pulang

Mentalitas Pelaku (Leader)

C"‘- Datang awal (Konsolidasi)
(? Duduk depan (Belajar)
'C‘ Mencatat & Antusias

C‘ Pulang akhir (Evaluasi)

“Pertemuan adalah ‘Pom Bensin' bagi jiwa.

Jangan isi tangki Anda dengan air.”




KIS
SOP #1: Disiplin Waktu - Fase Konsolidasi
Datang Paling Awal

@ Jangan datang terlambat.
ltu mentalitas karyawan,
bukan pengusaha.

@ Datang Awal = KONSOLIDASI.

@ Temui downline, cek semangat
(‘Cek Ombak’), dan berikan
suntikan motivasi sebelum
masuk ruangan.




KIS
SOP #1: Disiplin Waktu - Fase Evaluasi

Pulang Paling Akhir

@ Jangan buru-buru pulang.
Acara selesai bukan berarti
kerja selesai.

@ Pulang Akhir = EVALUASI.

® Meeting after Meeting: Ulas
materi presenter. Bagaimana
materi ini bisa meledakkan
omzet besok pagi?




SOP #2: Posisi Menentukan Prestasi |

Kursi Depan Adalah Kursi Juara

% @ Kosongkan Gelas. Tunjukkan
\‘) kerendahan hati untuk belajar
—_— tanpa halangan fisik.

© Duplikasi Visual. Belajar bukan
. ”,_j’ » hanya ‘apa’ yang diucapkan,
(k“ tapi ‘bagaimana’ cara
/4 menyampaikannya (gestur,
intonasi).

© Persiapan Panggung. Suatu
hari nanti, ANDA yang akan
berdiri di sana.




SOP #3: Fokus Total i~
Matikan ‘Virus’ Ngobrol

@ Kunci Mulut, Buka Pikiran.
Hargai presenter di depan.

@ Jangan Balapan Presentasi.
Jangan menjelaskan ke downline
saat acara berlangsung. Itu
membingungkan.

© Tahan Pertanyaan. Jika downline
bertanya, beri isyarat diam.

Jawab saat evaluasi. Tunjukkan
iImu itu mahal.

Hindari Komite Barisan Belakang (Kumpulan Pecundang).



Etika Emas: Jalur Komunikasi Bisnis -
Menjaga Kesehatan Mental Jaringan
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w Jalur Bisnis adalah Vertikal.
- Jalur Horizontal (Crossline) bukan tempat konsultasi.




Aturan Konsulta5| & Motivasi &

Masalah,
Keraguan, i
Pertanyaan Motivasi,

Strategi Solusi,
Kabar Positif

Anda

MOTIVASI KE DOWNLINE

Pantangan: Jangan pernah curhat masalah ke downline.

Jangan taruh racun di sumur air minum sendiri.




Crosslining adalah berbicara masalah bisnis dengan jalur lain
yang tidak memiliki hubungan finansial dengan Anda.

The Rules:
1. Anda tidak punya kepentingan bisnis dengan mereka.

2. Dilarang bertukar data omzet atau strategi.

3. Dilarang membuat grup WA gabungan tanpa izin upline.
4. Fokus pada jalur Anda sendiri.
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Mengapa Crosslining Itu Racun?

e Sindrom 'Rumput Tetangga': Crossline
sering terlihat lebih sukses, memicu
keraguan pada Upline sendiri.

e Tempat Sampah Emosi: Curhat ke
crossline seringkali berakhir saling
menjatuhkan semangat.

e Pagar Pelindung: Aturan ini melindungi
bisnis Anda dari negativitas.

“Percayalah pada Upline Anda. Mereka satu-satunya .

yang berkepentingan finansial atas kesuksesan Anda.”




The Compound Effect:
Perubahan Kecil, Hasil Raksasa Kl

-

e Melakukan Kebiasaan 2
satu kali terasa ringan.

‘ &« Melakukan Kebiasaan 2
o konsisten selama 1 tahun
membentuk
KARAKTER JUARA.

= e Sukses = 1% Bakat
e *+99% Disiplin.

RESULTS
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Plateau of Latent Potential_

o TIME




Bisnis Ini Adalah Bisnis Duplikasi i
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Jika Anda disiplin, ribuan
downline Anda akan meniru.
Bayangkan energi
pertemuan jika 1.000 orang

di jaringan Anda berebut
duduk di depan!
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Ceklis Mentalitas Pelaku Aktif (MBA) KIS

/| Datang Awal (Konsolidasi)

/| Duduk Depan (Kosongkan Gelas)

/| Fokus Total (No Gadget)

/[ Pulang Akhir (Evaluasi)

/| Konsultasi ke Upline, Motivasi ke Downline

/" No Crosslining




KEBEBASAN
FINANSIAL
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D|5|pI|n Adalah Kunm Menu1u Freedom
Siap Menjadi Pelaku Aktif?

Jika Anda menginginkan Financial Freedom dan Time Freedom,
jadilah PELAKU sekarang juga.

GO FREEDOM! GO CROWN!




