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MEN]ADI PELAKU AKTIF|

& DI SETIAP PERTEMUAN

Rahasia Mengubah Bisnis Besar Menjadi
Bisnis yang SOLID dan TERATUR.

Materi Edukasi Mitra Bisnis Aktif (MBA) - PT Kompak Indonesia Sukses




ANDA SUDAH MENGUASAI MENTALITAS ‘PART OF THESHOW'.
SEKARANG SAATNYA DISIELIN.

; - . Jika Kebiasaan 3 s/d 8 akan
W' —, membuat bisnis Anda menjadi
' BESAR (Growth).

Maka Kebiasaan 1 dan 2
inilah yang membuat bisnis
Anda menjadi TERATUR dan

SOLID (Foundation).

3ISNIS BESAI ) BISNIS SOLID

Tanpa keteraturan, bisnis yang besar hanya akan menjadi gelembung sabun yang mudah pecah.
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PERTEMUAN ADALAH "POM BENSIN
BAGI JIWA ANDA .

* Dunia luar penuh dengan penolakan.
Pertemuan adalah tempat isi ulang bahan
bakar semangat.

» Peringatan: Jika Anda datang dengan sikap
pasif, Anda seperti mengisi tangki bensin
dengan air. Mesin bisnis akan mogok!

» Mindset: Jadilah PELAKU, bukan sekadar
pengunjung.
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“We are what we repeatedly do. Excellence, then, is not an act, but a habit.”

—
—/// £+ Anda tidak bisa mencapai puncak (Star Crown Diamond) dengan mentalitas penumpang.
_,i//f £+ MBA (Mitra Bisnis Aktif) bukan sekadar member yang belanja. MBA adalah standar karakter.

£+ SOP Mentalitas Pelaku Aktif harus mendarah daging dalam diri Anda.
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SOP #1: DATANG PALING AWAL, PULANG PALING AKHIH

Jangan datang terlambat seperti orang yang tidak niat sukses!

SOP #1: DATANG AWAL = KONSOLIDASI SOP #1: PULANG AKHIR = EVALUASI

£+ Temui downline. £ Jangan buru-buru kabur.

£> Cek semangat dan ‘bensin’ mereka. £+ Lakukan Meeting after Meeting (MAM).

ﬂ' Berikan suntikan motivasi. £ Bahas penerapan materi untuk omzet besok.
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- SOP #2: DUDUK akfi

|
 PALING DEPAN (POSISI
'MENENTUKAN PRESTASI) %

¢ Kursi Para Juara: Tunjukkan =
sikap “Kosongkan Gelas”.

¢ Keuntungan Teknis: Melihat
ekspresi dan materi tanpa
penghalang.

» Hindari “"Komite Barisan

; Belakang”: —

e Tempat berkumpulnya orang

A yang tidak fokus dan main HP.

Jangan berkumpul dengan
pecundang!
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k PERSIAPAN MENJADI PEMIMPIN PANGGUNG

Ingat, suatu hari nanti ANDA yang
akan berdiri di panggung itu!

Dengan duduk di depan, Anda
melakukan DUPLIKASI VISUAL.

@ Bukan hanya belajar APA yang
dibicarakan (Materi).

@ Tapi belajar BAGAIMANA cara
menyampaikannya (Metode).

Anda sedang magang menjadi
pemimpin besar.
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SOP #3: FOKUS TOTAL &

e KUNCI MULUT ANDA saat presenter =
bicara.

e Jangan Balapan Pre: - Jangan
jelaskan ulang ke downlme saat acara
berlangsung. Biarkan sistem bekerja.

e Jangan Meladeni Pertanyaan: Beri
Isyarat diam. Jawab setelah acara (MAM). ©

* Psychology: Tunjukkan bahwa ilmu di
depan panggung itu MAHAL.
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SUP #4: ETIKA EMAS KOMUNIKASI [JALUR BISNIS]
&

UPI.INE
KONSULTASI

(Masalah/Strategi) £
ke Upline o

moTivasi (Il
(Positif/Solusi) NG 0§

ke Downline ' :
DUWNUNE ._ |
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Pantangan Jangan pernah curhat masalah ke downline! i‘ |
ltu sama sa]a menaruh racun di sumur air minum sendln -
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« Definisi: Jangan bicara strategi/bisnis dengan jalur lain.
 Bahaya: ‘Rumput tetangga selalu lebih hijau.” Curhat ke crossline

menimbulkan keraguan terhadap Upline. J
&

* Analogi: Bayangkan atlet memiliki dua pelatih dengan strategi berbeda.
- Tim akan bingung dan kalah.
~ * Fokus: Jaga kesakralan garis sponsorisasi Anda.
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THE COJ’OUND EFFEGT KEGII. TAPIIHEI.EDAK "

» Kebiasaan ini (datang awal, duduk depan, diam) terlihat sepele.

» Sukses itu 1% Bakat, 99% Disiplin.

* Perubahan 1% setiap hari = 37x lipat dalam satu tahun.

- Jadilah ‘Batu Bata’ yang kuat untuk membangun gedung pencakar langit.
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4 BISNIS INI ADALARH BISNIS DUPLIKASI #——

- Apa yang Anda lakukan, akan dilakukan oleh downline Anda.

. « Jika Anda duduk di depan, ribuan downline Anda akan berebut duduk di depan.
4 » Jika Anda telat, ribuan downline Anda akan meremehkan waktu. =
| ! * Lead by Example: Clptakan budaya disiplin, omzet bergerak otomatis. | Q
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k DISIPLIN ADALAH KUNCI MENUJU FREEDOM

Apakah Anda 1 A1US melakukan ini? TIDAK.
- Tidak ada bos di sini.

TAPIL...

Uika Anda ingin jaringan kokoh dan
mencapai Freedom finansial...=
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