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" MENUJU PUNCAK

KEBEBASAN FINANSIAL

Panduan Wajib Menjadi Mitra Bisnis Aktif (MBA)

PT Kompak Indonesia Sukses
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| Halo, Para Juara PT Kompak Indonesia |

Sukses| Semangat Pagil Ini adalah peta
jaliljn penaklukan puncak kesuksesan
Anda.



APA MIMPI TERBESAR ANDA?

Banyak orang ingin jadi Star Diamond. Banyak yang bermimpi tentang Star Crown Diamond.
Kita membayangkan menyekolahkan anak ke luar negeri, memberangkatkan orang tua Haji,
memiliki rumah mewah, dan menikmati Freedom waktu dan finansial.

\pakah Anda sudah bisa mencium aroma kebebasan finansia
~ Ini bukan mimpi siang bollni masa depan Anda.”
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Kebebasan harus diperjuangkan. |
Banyak orang ingin sukses instan, | f
tapi mereka lupa satu syarat mutlak. g

.

THE TRUTH: Anda tidak bisa mencapai puncak tanpa i
menjadi MITRA BISNIS AKTIF (MBA) terlebih dahulu.Tidak &
ada Crown Diamond yang lahir tanpa menjadi MBA.
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Batu Kali (Member Biasa) Batu Bata (Mitra Bisnis Aktif)

MBA bukan sekadar member yang belanja. MBA adalah standar duplikasi. Jika Anda melakukan
8 Kebiasaan ini, dan mengajarkannya ke bawah, jaringan Anda akan meledak dan stabil! Gedung
pencakar langit butuh material standar (Batu Bata), bukan batu kali yang acak.



KEBIASAAN #1:
MENJADI BAGIAN DARI SHOW

Ini bisnis Anda! Jangan
jadi penonton bisu.

@ Hidupkan Suasana: Tepuk tangan
keras, tertawa, angguk setuju.

® Why: Downline melihat ANDA.
Jika Anda loyo, bisnis terlihat
membosankan.

® Impact: Jika Anda berapi-api,
mereka terbakar!




KEBIASAAN #2:
PELAKU AKTIF DI SETIAP PERTEMUAN
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AKTIF PASIF/GOSIP

Jangan datang terlambat dan pulang paling cepat!

# 1. Datang Awal, Pulang Akhir: Konsolidasi & Evaluasi.
# 2. Duduk Paling Depan: Kosongkan gelas, siap belajar.
# 3, Jalur Komunikasi: Bicara hanya jalur bisnis. Konsultasi ke Upline, Motivasi ke Downline.

WARNING: Jangan curhat masalah ke Crossline! Itu racun mematikan.




KEBIASAAN #3:
PRESENTASI MINIMAL 2X SEMINGGU

Nyawa Bisnis Kita! Tanpa Presentasi, Jaringan Mati.

Bertahan FREEDOM
(2x Seminggu) (15x Sebulan)

# Minimal (2x Seminggu): Hanya agar bisnis tidak mati.

# Optimal (15x Sebulan): Angka keramat PERTUMBUHAN.

# Strategy: One-on-One, Home Meeting, atau Zoom. Kuantitas melahirkan
kualitas. Jangan tunggu sempurna!




KEBIASAAN #4:
MEMAKAI PRODUK (8 ITEM/BULAN)

# The Analogy: Jangan jadi Sales Manager Toyota tapi naik Honda ke kantor. Itu
memalukan! Bagaimana orang percaya produk jika Anda pakai merek lain?

# Benefits: Integritas terjaga, Badan sehat, Bonus cair, Contoh duplikasi
dahsyat.




KEBIASAAN #5:
MELAYANI MINIMAL 8 PELANGGAN
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Tawarkan Tawarkan Pembeli Pelanggan
Bisnis Produk (Sekali) Setia
-> DITOLAK (Rutin)

# Kita pembangun jaringan, bukan penjual keliling.
# TAPI, pelanggan datang dari PENOLAKAN. Ubah ‘Tidak’ menjadi omzet.
# Pelanggan yang puas adalah calon Mitra Bisnis terbaik di masa depan.




KEBIASAAN #6:
BV PRIBADI MINIMAL 50 BV

|n| ANDA (50 BV)
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1.000 MEMBER x 50 BV = OMZET RAKSASA

# Syarat teknis kecil, dampak RAKSASA.
# The Math: Bayangkan 1.000 downline disiplin 50 BV. Omzet Anda meledak.
# Leadership Law: Jika Anda tidak mulai, downline tidak akan mulai.
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BERI MAKAN OTAK ANDA
(LEHER KE ATAS)

Kebiasaan #7: | Kebiasaan #8:
3 Video/Hari. Baca Buku
15 Menit/Hari.

Motivasi itu
seperti mandi.

Video adalah Obat Buki Buku.
Penolakan untuk
membangkitkan Leaders are Readers.

“macan tidur” | Ganti scrolling medsos dengan
dalam diri. nutrisi mental.




Yy 4

ATOMIC HABITS: UBAH IDENTITAS ANDA

a-tom-ic
1. an extremely small amount of a thing;
the single irreducible unit of a larger system
bagian teramat kecil sebuah benda; bagian tunggal
yang tak terbagi lagi dari suatu sistem yang lebih besar
2. the source of immense energy or power
sumber energi atau daya yang sangat besar

hab-it

1. a routine or practice performed regularly;
an automatic response to a specific situation
rutinitas atau praktik yang dilakukan secara teratur;
tanggapan otomatis terhadap situasi tertentu

# Jangan bilang: “Saya mencoba jualan.”
# Katakan: “Saya adalah LEADER.”
# 8 Kebiasaan MBA bukan beban, tapi GAYA HIDUP seorang calon Crown Diamond.
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SEBUAH PENUTUP YANG MENAMPAR HATI""

Apakah Anda HARUS melakukan
8 Kebiasaan ini?
Jaaban TIDAK! Bisnis ini bebas.

TAPI . Jika Anda ingin
- menyekolahkan anak ke luar negeri,

= memberangkatkan haji orang tua,
& dan menjadi STAR CROWN DIAMOND...

Maka Anda WAJIB menjadi
Mitra Bisnis Aktif!
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CEKLIS CALON CROWN DIAMOND (MBA)

1. [] Part of the Show
(Antusias di pertemuan)

2. [ Pelaku Aktif
(Datang awal, duduk depan)

3. L] Presentasi
(Target: 15x Sebulan)

4. ] Pakai Produk
(Min. 8 Item)

5. [] Layani Pelanggan
(Min. 8 Orang)

6. [ ] BV Pribadi (Min. 50 BV)

7. [] Edukasi Video
(3 Video/Hari)

8. [_| Baca Buku (15 Menit/Hari)

Simpan slide ini. Lakukan setiap hari.
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B DUNCAK KESUKSESAN =
~~ ®MENUNGGU ANDA! -

" Jangan menunda. Mulai hari ini.
Mari bangun kerajaan bisnis bersama-sama.




