


Menaklukkan Naga Kesuksesan

- Tiga Fondasi Emas Mindset Pebisnis Jaringan Profesional
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Bangkitlah, para member Kompak g
yang Hebat! Hancurkan rantai 4
kehidupan biasa-biasa saja dan
bersiaplah terbang menuju freedom.




Mengapa Bisnis Terasa Menguras Tenaga?

[ + Pola pikir kelas teri membuat naga i O + Pebisnis jaringan se]at1 menjinakkan
Anda mengamuk. & Q" (| naga mereka.
¢+ Menjadi pemburu serakah hanya ' Jsl N -+ Tampil tangguh, berani, dan penuh
membuahkan kekecewaan. | AE | percaya diri.

» Prospek lari ketakutan. N - | .+ Menjadi konsultan solusi yang

\W .
\45 _ T | berwibawa.

.
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; éaatnva Mengambil Keputusan Mengubab Nasib

~ “Network Marketing adalah sebuah PROFESI.
Putuskan untuk menjadi profesional,
bukan amatiran yang coba-coba.”
- Eric Worre
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(o Para member Kompak yang Hebat, berhenti menganggap /i "
5  bisnis ini sebagai mainan sampingan. Jadikan diri Anda ahli, ‘A%

| ffi berlatihlah, dan bersabarlah membangun karier jangka panjang. \§
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Tiga Seni Kuno Menaklukkan Bisnis JaringanR

| " Edukasi (Bukan Jualan) -
SN L Menjadi Pendidik

Nilai (Bukan Hubungan (Bukan
Mengejar) - Menjadi .\l /. Transaksi) - Menjadi

Konsultan Solusi ' «-b Petani Kesabaran



Fondasi 1: Edukasi, Bukan Jualan ($¢ni $ang Pendidik)

Buang jauh-jauh mentalitas pemburu yang menembak
apa saja yang bergerak demi rekrutan cepat.

Tugas
Utama:

Menjelaskan
jgjir::g;:n ' Kunci Kebebasan:
lengkap. Membantu| Beri mereka
A e‘r’;:?lgnﬁ' ruang untuk
kehebatan MEMI—_]TUSKAN
produk sendiri tanpa

Kompak. paksaan.




Anatomi Pendekatan: Tukang Kejar vs Pendidik Solusi

Hasil:
¥ Penolakan &
| Lelah Batin

Prosek Merasa
Memaksa Diperas

« RasaHormat &
( Keputusan Sadar

Mengajak Melihat
& Mengedukasi

Prospek Merasa
Dihargai

_ Tugas kita adalah mengajak orang untuk
MELIHAT, lalu MENGEDUKASI mereka. Yang
memutuskan mereka sendiri, bukan kita."

_«n..-/ Lepaskan keterlkatan “*(@ E
/7 emosidari hasil akhir. _ a\* ‘
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Nikmati prosesnya! N~
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'\ | ~ Professionals solve problems. They are

Fondasi 2: Memberikan Nilai ($¢ni $ang Konsultan)

Anda bukanlah pengemis. Anda membawa kendaraan emas yang dapat
membebaskan orang lain dari penderitaan finansial.

1 Jangan bertanya:
Saya dapat apa dari

orang ini? L

—
2

Bertanyalah:

Hari ini saya membawa

\| nilai apa untuk orang ini? b,
N :
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~ not beggars, they are problem-solvers.
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Paradigma Sang Pemecah Masalah

” TAWARKAN

ANALISIS
Kondisi kerja, Bagian mana yang SOLUSI
keuangan, terbantu oleh produk/ Lakukan dengan

kesehatan. peluang Kompak? wibawa dan ketenangan.

Example Script:
Dari cerita tadi, saya lihat Anda ingin tambahan penghasilan.
-{ Boleh saya tun]ukkan satu peluang yang bisa membantu capai itu?

: _'m,r’m -




FONDASI 3: M<MBANGUN HUBUNGAN
($¢NI K¢SABARAN)

Bisnis jaringan BUKAN bisnis sekali transaksi.
Ini adalah bisnis hubungan jangka panjang.

) Jadilah petani yang
A\ penuh kesabaran, bukan
pemburu haus darah.

L Ingat orangnya sebagai
manusia sungguhan,

Tabur benih persahabatan,
), rawat hubungan, dan

: tumbuhkan rasa saling
percaya.
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Jalur Penerbangan Kepercayaan (Hukum 4-6 Pertemuan) |
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" 6. Keputus

GACERNC R

G | B Rata-rata orang butuh 4-6 kali
2 - mendengar informasi sebelum

membuka hati. Penolakan pertama
bukanlah kegagalan, melainkan
proses normal memperkuat
‘ikatan emosional Anda. -
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Di Manakah Posisi Anda Hari Ini?
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Aura Magnetis Sang Profesional Sejati

Hubungan
(Sabar)

Saat ketiga fondasi ini menyatu dalam setiap tarikan napas Anda, R | .
'Anda memancarkan aura magnetis. Prospek tidak lagi merasa dijual; |
mereka akan memilih untuk bergabung dengan Anda.
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Bakar Kapal Amatir Anda: Tuliskan Komitmen Anda
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Selama ini, hal yang paling sering saya lakukan

~ yang TIDAK PROFESIONAL adalah ...
(Contoh: Sering memaksa, baper ditolak)
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Mulai hari ini, sebagai Pebisnis Jaringan
PROFESIONAL, saya akan mulai ...

(Contoh: Mendidik bukan mengejar, fokus memberi nilai)
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Sumpah Penunggang Naga Kompak
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Para member Kompak yang Hebat!

Berhentilah sekadar berjualan, mulailah mendidik.
Berhentilah memohon, mulailah memberikan nilai.
Berhentilah berburu, mulailah menabur benih
persahabatan yang tulus.

akukan ini secara konsisten. Ber]'uanglah sepenuh ha
_demi impian yang Anda tangisi dalam doa- doa Anda'
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Puncak Keabadian:
Star Crown Diamond KIS

- Terapkan Tiga Fondasi Emas
ini. Jinakkan bisnis Anda,
jadilah Pebisnis Jaringan
Profesional sejati, dan raihlah
freedom mutlak bersama
- PT Kompak Indonesia Sukses.
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