STORYTELLING SENJATA RAHAMA FREEDOM
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Seni Storytelling: Senjata
Rahasia Menuju Freedom

Mengubah Penolakan Menjadi Penerimaan untuk Para Juara PT Kompak Indonesia Sukses

. Bisnis jaringan bukan tentang siapa yang paling pintar bicara data, tapi siapa yang paling menyentuh hati.
Temukan bagaimana sebuah cerita sederhana bisa menjadi jembatan menuju peringkat Diamond dan Crown.
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Mengapa Orang
Cerdas Gagal
dalam MLM?

Para member Kompak yang
hebat, sadarkah Anda bahwa
80% prospek berkata ‘TIDAK’
bukan karena produk kita
buruk, tapi karena pendekatan
kita salah?
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KIS

Robot Human
Jebakan Logika Kekuatan Cerita

Jebakan Logika Kekuatan Cerita

Membombardir dengan Mentransfer keyakinan
kimia produk & angka rumit. & emosi.

Realita: Data membuat orang berpikir, tapi emosi
membuat orang bertindak.

Masalahnya: Jika Anda hanya menjual logika,
Anda hanya akan berdebat. Jika Anda menjual
cerita, Anda mentransfer keyakinan.
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Rumus Otak Manusia: Emosi Mengalahkan LogikaKI

Rahasia Komunikator Kelas Dunia (TED Speakers)

o 65% Pathos (Emosi/Cerita): Kisah yang
menyentuh hati dan personal.

o 25% Logos (Logika/Data): Fakta dan angka untuk
membenarkan keputusan emosional.

e 10% Ethos (Kredibilitas): Siapa Anda dan mengapa
Anda layak dipercaya.

' Konsep ‘Brain Sync’ (Sinkronisasi Otak): Saat Anda bercerita, otak pendengar

| menyelaraskan diri dengan otak Anda. Mereka mulai merasakan apa yang Anda
| rasakan. Inilah cara mentransfer visi 'Beach Money' ke dalam benak mereka.




Struktur Cerita Pemenang: The Hero’s Journey
Dalam setiap presentasi bisnis, harus ada Pahlawan dan Penjahat.

Sang Penjahat (The Villain)

Masalah hidup: Hutang, sakit
' ' penyakit, kurang waktu, bos
Sang Pahlawan (The Hero) yang galak. Pedang Sakti (The Vehicle)

Bukan Anda! Pahlawan adalah PT Kompak Indonesia Sukses.
Prospek (atau orang yang KrS: Alat yang digunakan pahlawan
Anda ceritakan). untuk mengalahkan penjahat.
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Tugas Anda bukan menjadi pahlawan yang pamer kesuksesan, melainkan menjadi ‘Pemandu’ yang

memberikan pedang sakti (Peluang Bisnis/Produk) kepada pahlawan untuk mengubah hidupnya.
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3 Babak Cerita yang Menghipnotis

Gunakan struktur ini
untuk Personal Story
Anda saat presentasi.

Babak 1:
Latar Belakang
(The Setup)

Buat diri Anda relatable.
Tunjukkan sisi manusiawi.

Script: “Dulu saya adalah
karyawan yang bekerja pergi
pagi pufa ng petang, q
tapi gaji hanya
lewat...”
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Babak 2: Konflik &
Rasa Sakit

(The Pain)

Apa yang Anda benci dari

situasi itu? Siapa
“Penjahatnya”?

Script: “Saya stres dikejar
tagihan, tidak punya waktu

' untuk anak, dan

merasa masa
depan suram.”

'
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Babak 3: Solusi &
Transformasi
(The Resolution)
Bagaimana PT Kompak 1
menyelamatkan situasi?

Script: “Lalu saya dikenalkan
dengan kendaraan bisnis PT
Kompak. Awalnya ragu, tapi
saya putuskan mencoba.
Hasilnya? Sekarang saya
punya kendali penuh
atas waktu dan
finansial saya.”
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3 Jenis Peluru Cerita di Saku Anda KI

Para member Kompak yang hebat, seorang Leader sejati selalu siap dengan 3 jenis cerita:

1. Cerita Pribadi 2. Cerita Orang Lain 3. Cerita Produk

(Your ‘Why) (Third-Party/Success Story’) (Transformation)
Untuk membangun Trust PENTING UNTUK MEMBER BARU! Fokus pada Before-After.
dan koneksi. Gunakan Jika belum sukses, ‘pinjam’ kisah Jangan hanya bicara

kejujuran dan kerentanan. sukses Upline/Crown. kandungan, bicaralah
tentang perubahan hidup

Script: “Mungkin saya baru mulai,
Pak. Tapi mentor saya, Pak Budi,
dulu kondisinya sama seperti
Bapak. Sekarang beliau sudabh...”

(misal: dari tidak bisa jalan
menjadi bisa lari).
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Hidupkan Cerita dengan V-A-K KIS

Jangan hanya memberitahu, tapi bawa mereka ke masa depan (Future Pacing).
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VISUAL (Lihat) AUDITORY (Dengar)

Jangan bilang “Kaya”. Jangan bilang "Dapat Bonus”.
Bilang: “Bayangkan Bapak Bilang: "Bayangkan suara
berdiri di panggung kemenangan, notifikasi SMS banking *Tring!*

melihat ribuan orang | masuk ke HP Bapak saat \ |

KINESTHETIC (Rasa)

Jangan bilang "Bebas Hutang”.
Bilang: “Rasakan betapa
leganya dada Bapak saat
menyobek surat tagihan

terakhir dan membuangnya.”

bertepuk tangan...” sedang ngopi pagi.”

Semakin detail sensasinya, semakin otak prospek percaya bahwa itu nyata dan mungkin terjadi.
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Dramatisir Ide Anda: Show, Don’t Just Tell!

| i “Ide yang 162
. r didramatisir B 4
.. adalah 1de yang —/

a8
| - g * Lakukan demo langsung.
BEFORE AFTE“ dllngat. Ciptakan momen "Wow".

% - Dale Carnegie
Bukti Visual:

Foto transformasi gaya hidup jauh
lebih kuat dari 1.000 kata.

Oy

B'.\
Metafora: / I.d ’
Gunakan perumpamaan: xrﬂ H I_p

“Membangun pipa saluran air, 4 =
bukan mengangkut ember”. kﬂﬁﬂ _/
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Menangani Keberatan dengan Cerita KIS
Teknik “Feel, Felt, Found”
e sy 3 T
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FEEL FELT FOUND
(Sava Mengerti) N (Dulu Juga Begitu) e (Ternyata)
Validasi Perasaan. k——f Relatability / Kesamaan. /"lf Solusi / Fakta Baru.
Script: “Saya mengerti | Script: “Dulu Pak Budi (atau Script: “Tapi setelah mencoba
perasaan Bapak. Keraguan saya sendiri) juga merasa masuk ke sistem, beliau
ituwajar.” persis seperti itu. Merasa menemukan fakta bahwa
tidak punya modal dan modalnya ternyata sangat
takut gagal. terjangkau dibanding |
| U | i hasilnya.” |

bat dengan logika. Gunakan cerita untuk mengubah ‘Lawan’ menjadi ‘K




Ubah Identitas Anda: “Saya Adalah Leader!” !>

Old Identity

Lato Regular/Light

“Saya sedang mencoba
jualan.”

Ragu-ragu, takut ditolak.
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New Identity |

Lato Regular/Light

“Saya adalah Storyteller
& Pembangun Aset.”

Percaya diri, konsisten, bangga.
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“Setiap kali Anda bercerita, Anda sedang memberikan suara (vote) untuk identitas
baru Anda sebagai orang sukses.” - Adaptasi James Clear
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Atomic Habits: Membangun Disiplin Baja !

Lupakan target besar, jatuh cintalah pada sistem harian.
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Teknik Menumpuk
Kebiasaan
(Habit Stacking)

Setelah [Kebiasaan Lama],
saya akan [Kebiasaan Barul].

Contoh: Setelah minum kopi pagi,
saya akan mengirim 5 cerita sapaan
ke daftar nama WA.
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Kekuatan 1%

Perbaikan 1% setiap hari menjadikan
Anda 37x lebih baik dalam setahun.
Satu cerita hari ini adalah benih

Diamond masa depan.




Mentalitas Baja: Angka Tidak Pernah Bohong

100Prospek P KIS

o

~ 80% Menolak
" (Normal!u

20% Bergabung
(Calon Diamond)

Leader berkata
“Next!”
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dap kesuksesan.
akan terasa manis.”
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Tools Penjaga
Semangat

Saat semangat turun,
segera tonton video
kesaksian/motivasi
di Channel Kompak

(Minimal 3 video/hari).
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Freedom is Not Free: Bayar Harganya di Depan!

Pay It First: Sakit-sakit dahulu,
bersenang-senang kemudian.

Lakukan hal yang tidak enak sekarang
(prospek/belajar), agar Anda bisa

menikmati hal yang enak selamanya
(Passive Income).




Jadilah Pendongeng
Kebebasan!

Para member Kompak yang hebat, Anda sekarang
memegang senjata rahasianya.
Jangan lagi menjadi robot data.
Jadilah manusia yang menyentuh hati.
Satu cerita yang tepat bisa mengubah satu hidup.

Ayo Bangkit! Jemput Impian Anda!
Go Freedom! Go Diamond!



